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Um novo tempo se aproxima para as compras publicas: o uso da inteligéncia artificial, a
agdo cada vez mais proxima e 4agil dos Tribunais de Contas, dentre outros fatores,
reclamam por uma preparagao em nivel cada vez mais elevado no que diz respeito aos
agentes envolvidos com o assunto. Pensando nisso, apresenta-se este curso de
"Formagao Completa de Agentes de Contratacéo e Pregoeiros”.
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N  Capacitar os participantes para atuarem como
E (// pregoeiros de forma eficiente e dentro da legislacéo.
e Compreender as etapas do processo de pregéao.

OBJETIVOS e Desenvolver habilidades praticas na conducéo de
pregdes e na utilizagcdo de plataformas eletronicas.

* Atualizar os profissionais sobre a legislagdo vigente e
suas recentes alteragdes.

 Servidores publicos que atuam em é&reas de licitagao e
contratos.

* Profissionais que pretendem atuar como pregoeiros ou
membros de equipes de apoio em processos de
licitagao.

PUBLICO-ALVO * Gestores de compras, advogados e consultores que
trabalham com administracdo publica e desejam
aprofundar seus conhecimentos sobre o pregéo.

O curso serd desenvolvido de forma dindmica, com:
* Aulas expositivas abordando a legislacao aplicavel,
™ doutrina e jurisprudéncia atualizada.
@ » Estudos de casos préticos para aplicagdo dos conceitos
a e simulagdo de situagdes reais.
METODOLOGIA * Atividades praticas em plataformas eletrénicas de

pregdo, permitindo a vivéncia dos processos.
* Debates e trocas de experiéncias entre os participantes
para enriquecimento da aprendizagem.

SLANEGOCIOS.COM



CONTEUDO
PROGRAMATICO

MODULO 1
Introducdo a Licitagcéo e Pregdo

e Principios da licitacdo publica.

e Conceitos e modalidades de pregao (eletrénico e presencial).

» Diferencas entre pregéo e outras modalidades licitatdrias, como a
Concorréncia.

MODULO 2
Vis@o Geral do Processo de Contratacdo

e Desenho geral do processo de contratagcdo com base na NLLCA;

o Competéncias regulamentares de cada ente federativo: existem
limites?

o A designacdo dos agentes de contratacéo: afinal, devem ser
efetivos?

o Aatuacdo dos érgaos de controle e assessoria juridica: como
devem atuar as ‘linhas de defesa'?

e Encaminhamentos e decisées dos Tribunais de Contas: como (e
se...) as cumprir?

MODULO 3

O Planejamento da contratacdo em aspectos criticos:
ETPs, Andlise de Riscos e Termos de Referéncia

» Oinicio... documentos formalizadores da demanda (DFDs) e
Planos de Contratagao Anual;

e Dispensabilidade e facultatividade dos ETPs: afinal, tais
documentos sdo obrigatérios ou ndo?

» Ha necessidade de publicacdo dos ETPs juntamente com o edital
da licitagdo?

» Elaborando ETPs: como proceder e elementos de conteldo
minimo
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CONTEUDO
PROGRAMATICO

» Andlise e mapeamento de riscos
» Elaborando TRs: como proceder e contetdo minimo

MODULO 4
Selecdo do fornecedor

Publicidade do Edital

Impugnacéo e Esclarecimentos do Edital

Recebimento e Andlise das Propostas

Fase de Lances

Aceitacdo das Propostas

Verificagcdo da Habilitagcdo ou Inabilitacdo dos Licitantes
Manifestacdo da Intencdo de Recurso e Fase Recursal
Adjudicacdo do Objeto ao Licitante Vencedor
Homologagao do Processo Licitatdrio

MODULO 5
O sistema de registro de precos
» Atas de Registro de Precos
» Criagdo e gestdo das atas de registro de precos.

» Vantagens e desafios na aplicagcdo do sistema de registro de
precos no pregéo.

MODULO 6

Sancdes e penalidades
» Tipos de san¢des aplicaveis a licitantes que ndo cumprem as
obrigacdes previstas no edital.

» Penalidades administrativas, multas e outras sancdes previstas na
legislagao.
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PROFESSORES

SANDRO BERNARDES
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Auditor do Tribunal de Contas da Unido
desde 2001;

Ex servidor da Controladoria Geral da
Uniao;

Instrutor do Instituto Serzello Corréa-TCU
e da Escola Nacional de Administragao
Publica — Enap, na disciplina de licitagdes
e contratos;

Professor da mesma disciplina em
diversos cursos preparatérios em vérias
capitais brasileiras;

Auditor (Conselheiro-Substituto) do
Tribunal de Contas do Estado do Par3;
Autor de livros e artigos relacionados ao
Direito Administrativo.

ANDRE MAIA

o Palestrante e Consultor de Licitagdes pela

SLA Negécios.

Ex- Presidente da Comissao Permanente
de Licitagdo da Assembleia Legislativa do
Maranhao (2018-23).

Ex Pregoeiro Oficial e ex Membro da
Comissao Permanente de Licitagdo da
Prefeitura Municipal de S&o Luis (2013-18).
Ex membro da CPL do municipio de Sao
Luis. Professor da Escola do Legislativo, da
Escola de Governo do Maranhao e da
Escola da magistratura.

MBA em Gestdo Empresarial pela FGV e
Mestrando e Contabilidade e
Administragdo — FUCAPE.
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Investimento: Pagamento:
R$ 2.800.00 Até 14/06
' ’ 20% de desconto
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